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			Vertriebsdiagnostik von Experten
			Wir sind Deutschlands führende Spezialisten für Vertriebsdiagnostik und haben das Vertriebsaudit 360°, die Personalstrategieanalyse und die Messung der Verkaufskompetenz selbst entwickelt. Wir sind exklusiver Lizenzgeber der AECdisc® Potenzialanalyse im deutschsprachigen Raum.
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			Beratungsleistungen
			Erfolgreiche Kunden, die Ihren Vertrieb optimiert haben, schätzen besonders das bewährte DIV-Beratungskonzept. Das Vorgehen basiert auf der ganzheitlichen Analyse der Vertriebsorganisation mit der Verknüpfung der maßgeblichen Erfolgsfaktoren der Mitarbeitenden und deren Führung.

Dazu ist im Wissenschaftsverlag Springer & Gabler folgendes Buch erschienen: Zukunftskompetenz Vertrieb.
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			Unternehmen erwarten strategische und nachhaltige Lösungsansätze. Mit den steigenden Qualitätsanforderungen des Kunden steigt auch weiterhin die Drucksituation der Trainer. Als Dachmarke für Vertriebsexperten in Deutschland bieten wir Trainern neue Möglichkeiten durch höhere Wertschöpfungsketten.
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			Wir haben es uns zum Ziel gesetzt, die Wünsche des Deutschen Mittelstands nach mehr Vertriebserfolg zu unterstützen. Wir analysieren, beraten, trainieren und begleiten bis zum Erfolg – mit der DIV Akademie.
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	Keine Ergebnisse gefunden

	Die angefragte Seite konnte nicht gefunden werden. Verfeinern Sie Ihre Suche oder verwenden Sie die Navigation oben, um den Beitrag zu finden.
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				Datenschutz
				
					
						Datenschutz
						
							
							Ich akzeptiere die Datenschutzerklärung und erkläre mich damit einverstanden, vom DIV hinsichtlich meiner Anfrage kontaktiert zu werden. 
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